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16 Noleggio

SCELTA ISTINTIVA

Una soluzione da provare

"Diego Pellicioli mi ha proposto di provare il noleggio
ed é stato cosi convincente che la scelta di adottare

il primo S-Way é stata quasi automatica",
racconta Girolamo Morano.

ESG RENT

La scelta intelligente di
Autotrasporti Morano Girolamo

OLEGGIO AL VIA

Diego Pellicioli,

tratore delegato di

(primo a destra), con

mo Morano e il figlio
incesco, Mara Audisio e
riarosa d'Alessandro di ESG
ut. Al volante dell'S-Way c'e
' Bernardo Plateroti.

ESG Rent si propone come provider qualificato con un’offerta “full service”
che comprende I’utilizzo del veicolo ma anche un mondo di servizi.

Ne ha subito approfittato la calabrese Autotrasporti Morano Girolamo di
Cittanova (RC) che ha deciso di provare il noleggio e di verificarne su strada,
giorno dopo giorno, gli indubbi vantaggi. Presso la sede di CRP, Centro
Riparazioni Piacentino, ESG Rent ha consegnato le chiavi di un trattore
Iveco S-Way 570 abbinato a un semirimorchio centinato Kogel.

di Fabio Basilico, Piacenza

lutare e apprezzare. Il noleggio

da provare sul campo. O meglio,
su strada. Sono molte le aziende
di trasporto medio-piccole italiane
che si affidano al noleggio com-
piendo innanzitutto un cambiamen-
to culturale rispetto al tradizionale
concetto di proprieta. I tempi cam-
biano e cosi le necessita operative
delle aziende, che oggi trovano nel
noleggio un validissimo strumento
di efficientamento dei bilanci. ESG
Rent si propone come provider
qualificato per con un’offerta “full
service” che comprende 1’utilizzo
del veicolo ma anche un mondo di
servizi. Ne ha subito approfittato
la calabrese Autotrasporti Morano
Girolamo di Cittanova (RC) che,
entrata in contatto un anno fa con
Diego Pellicioli, dinamico Ammi-
nistratore delegato di ESG Rent, ha
deciso di provare il noleggio e si
verificarne su strada, giorno dopo
giorno, gli indubbi vantaggi.

I I noleggio come alternativa da va-

Presso la sede di CRP, Centro Ri-
parazioni Piacentino, ESG Rent ha
consegnato le chiavi di un nuovis-
simo trattore Iveco S-Way 570 che
entra nella flotta della Autotrasporti
Morano Girolamo in abbinamento

a un semirimorchio centinato Kog-
el. Alla consegna erano presenti
il fondatore e titolare Girolamo
Morano, accompagnato dal figlio
Francesco e dall’autista Bernardo
Plateroti, e Diego Pellicioli, affian-
cato da Mariarosa d’ Alessandro e
Mara Audisio del Marketing ESG
Rent.

Morano Autotrasporti ¢ una re-
alta calabrese di punta nel settore
dei trasporti, attiva su tutto il ter-
ritorio nazionale e in particolare
nei collegamenti tra Sud e Nord
Italia. Fedele da sempre al brand

Iveco, Girolamo Morano ha deciso
di affiancare ai veicoli di proprieta
I’alternativa di noleggiare un vei-
colo di punta come I’ammiraglia
S-Way. “L’azienda ¢ stata fondata
negli anni Novanta e ha sempre
avuto sede a Cittanova — racconta
Girolamo Morano — Siamo in 8,
compresi io e mio figlio France-
sco che mi affianca e che, a tutti
gli effetti, ¢ il mio erede. Oltre che
titolare sono anche autista e quindi
so bene cosa significa mettersi in
strada tutti i giorni. Diego Pellicioli
mi ha proposto di provare il noleg-
gio ed ¢ stato cosi convincente che

STRATEGIA PMI

ILvalore dell'imprenditoria italiana

"l'azienda di Cittanova rappresenta al meglio il cuore
dellimprenditoria italiana incarnata dalle PMI, che sono

sempre pil interessate al noleggio e a cui ESG Rent dedica
particolare attenzione", precisa Diego Pellicioli.

C1 SONO TUTTE LE
CARTE IN REGOLA
PERCHE IL NOLEGGIO
POSSA CONTINUARE
A RAPPRESENTARE
PER LAZIENDA

DI CITTANOVA
UN'ALTERNATIVA
MATURA E DURATURA

la scelta di adottare il primo S-Way
¢ stata quasi automatica. ESG Rent
mi ha fornito il veicolo completo di
semirimorchio centinato Kogel”.

Autotrasporti Morano operano su
gran parte del territorio naziona-
le, collegando la Calabria con il
resto d’Italia e viceversa. “Siamo
specializzati in particolare nel tra-
sporto di bucce d’arancia a cubetti
che vengono utilizzate da diverse
aziende per la produzione di canditi
— aggiunge Morano - Inoltre, mo-
vimentiamo in modalita groupage
le piastrelle prodotte a Sassuolo e
le consegniamo ai clienti del Sud.
Oltre alla linea, ci occupiamo an-
che di movimento terra, con mezzi

Iveco dedicati al cava-cantiere”.
“Autotrasporti Morano Girolamo
¢ azienda importante, dinamica ed
efficiente, adatta a una proposta
flessibile e massimamente ope-
rativa come il noleggio di ESG
Rent — spiega Diego Pellicioli
— L’azienda di Cittanova rappre-
senta al meglio il cuore dell’im-
prenditoria italiana incarnata dalle
PMI, che sono sempre piu interes-
sate al noleggio e a cui ESG Rent
dedica particolare attenzione in
una strategia rivolta a coloro che
si avvicinano a noi cercando ser-
vizi di qualita. Morano ha voluto
scegliere la macchina giusta per
le sue missioni e noi lo abbiamo
accontentato, all’insegna dell’ of-
ferta personalizzata: ESG Rent,
infatti, personalizza il contratto
con specifiche ad hoc, perché
I’obiettivo non € ‘vendere’, bensi
sostenere il cliente nella crescita,
per esempio nell’ottica del rispar-
mio carburante e del contenimento
dei costi operativi”. E di crescere
Autotrasporti Morano Girolamo
ne ha tutta I’intenzione, sia come
parco mezzi che come tipologia di
merce trasportata. Ci sono tutte le
carte in regola perché il noleggio
possa continuare a rappresentare
per I’azienda di Cittanova un’al-
ternativa matura e duratura. ®

CAMPANIA APRIPISTA

Sempre piu vicini ai trasportatori

In qualita di filiale ESG Rent, in GT Parts l'autotrasportatore

trovera un consulente per ricevere informazioni
sul noleggio e un costante riferimento
per la manutenzione programmata.

20

di Capua-Pastorano.
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ESG-GT Parts, tutto comincia
dal primo Point

L’officina di Capua-Pastorano, nel fervente territorio campano, dal 2021
guidata da Bartolomeo Paciocco, é la prima filiale dell’azienda fondata
da Eugenio e Emanuele Ferretti e Diego Pellicioli.

di Massimiliano Campanella,
Capua (CE)

on un trend di sviluppo che, in

questa fase storica, sta trainando

la crescita economica del Paese,
quello del Sud Italia & un territorio
foriero di Centri logistici, che na-
scono da una piattaforma operativa,
strutturata da aziende committenti,
per poi ramificarsi in tutta una serie
di sedi e filiali di aziende di trasporto.
A loro volta, queste ultime necessita-
no di servizi fondamentali, esigenza
che da I'imprinting al fiorire di una
serie di attivita collaterali: vendita,
assistenza, noleggio, ricambistica
ecc. Oltre naturalmente ai servizi di
base (ristorazione, attivita alberghie-
re, bar) che a loro volta sono player
della filiera logistica, il che rimette in
moto il dinamismo economico.
E quanto sta avvenendo in Campa-
nia, regione che registra un trend del
mercato di veicoli industriali positivo
in maniera costante negli ultimi tre
anni; uno sviluppo che consente alle
aziende di vendita e servizi — almeno
a quelle che si stanno organizzando
per tempo, investendo e agganciando
il focus della crescita - di guardare
con ottimismo al futuro. Tra queste
ESG Rent, azienda di noleggio fon-
data e guidata da Eugenio e Ema-
nuele Ferretti e Diego Pellicioli che,
operativa a pieno regime dal 2022,
continua la sua inarrestabile crescita,
tenendo fede alla mission sintetizza-
ta nella sigla Environmental, social,
& corporate governance, ovvero Go-
vernance ambientale, sociale e azien-
dale: “Stiamo crescendo non solo nei
volumi: in parallelo rafforziamo I’ or-
ganizzazione interna e sul territorio,
a tutto vantaggio dei servizi offerti
al cliente, che in ESG Rent trova un
riferimento di qualita a 360 gradi, nel
team e nelle filiali, che lo seguono
con attenzione per I’intero ciclo del
noleggio del veicolo”, afferma Diego
Pellicioli, Amministratore delegato.

Una delle sfide lanciate per 1’anno
in corso dal tandem Ferretti-Pellicio-
li ¢ relativo al post vendita, ovvero a
quanto avviene nella fase successiva
alla consegna dei mezzi: “Il cliente
non ¢ del noleggio, ma dell’assisten-
za”, il loro claim, che quest’anno ha
registrato il primo atto concreto con
I’ingresso in azienda di Antonio
Locatelli che, nel ruolo di Service
Manager, apporta in ESG Rent la
considerevole esperienza maturata
nel settore. ““Siamo pronti a organiz-
zarci e strutturarci — ha dichiarato
Locatelli in un’intervista pubblicata
sullo scorso numero del nostro gior-
nale — affinché, accanto alle Reti dei
costruttori, vi sia un network che ne
rafforzi la capillarita, soprattutto in
quelle aree territoriali che stanno
crescendo, il cui sviluppo richiede
da parte nostra maggiore presenza e,
quindi, investimenti in loco”.

Detto, fatto: parte questo mese il primo
ESG Rent Point, filiale che trova la sua
sede a Capua-Pastorano, in provincia

di Caserta, collocata a pochi metri
dall’uscita dell’autostrada A1. Frutto
della partnership con GT Parts, quella
di Capua pare proprio essere solo I'i-
nizio di una nuova era nell’assistenza
ai veicoli noleggiati. “Ci sono progetti
di sviluppo che partiranno a breve, tutti
focalizzati sull’assistenza al cliente in
prossimita delle sedi operative delle
sue filiali e dei suoi veicoli”, afferma
Bartolomeo Paciocco, 36 anni, gio-
vane Amministratore delegato GT
Parts. Da maggio 2021 timoniere di
GT Parts, Bartolomeo Paciocco ¢ una
delle giovani leve su cui si concentra
I’attenzione di Giacomo Maurelli,
Amministratore delegato del Grup-
po aziendale che porta il suo nome.
Gia Responsabile IT della holding
aziendale, Paciocco ¢ stato Diretto-
re operativo dell’officina di Capua,
assumendone la guida due anni fa.

GT Parts nasce nel 2017 sulla base
di un’amicizia, prim’ancora che
partnership, tra Giacomo Maurelli

e Giuseppe Badini, con I’ obiettivo
di unirsi per dare vita a un’azien-
da di distribuzione ricambi che
assumesse la leadership sull’intero
territorio nazionale. Una scelta di
successo che, nel corso degli anni,
ha dato modo ai due protagonisti di
recepire le istanze della clientela
che, oltre ai ricambi, necessitava
di un riferimento in termini di assi-
stenza. La sede di Capua-Pastorano
si evolve in officina indipendente,
pur mantenendo la sezione ricambi
come business di eccellenza.

Oggi I’ officina copre una superficie
complessiva di 2.500 mq, 1.800 dei
quali sono dedicati all’assistenza,
con un magazzino che si sviluppa
su due livelli e un piazzale che la
circonda completamente; il team &
costituito da 16 meccanici produt-
tivi, oltre a sei risorse disposte tra
magazzino e logistica, quattro negli
uffici amministrativi e due in quello
dedicato agli acquisti. Dimensioni,
capacita di volumi, formazione
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ad alta tecnologia e tecnica danno
presto il loro valore aggiunto alle
aziende di autotrasporto, si diffonde
la voce tra i protagonisti del setto-
re sulla comodita e la rapidita del
servizio: nel gennaio 2021 Capua
diventa officina autorizzata e distri-
butore di ricambi Daf, nel maggio
dello stesso anno di Mercedes-Benz
Trucks e, nel dicembre 2022, Mer-
cedes-Benz Vans.

Pietre miliari cui si aggiunge
quest’anno ESG Rent, con cui GT
Parts da vita alla prima filiale, ov-
vero al primo ESG Rent Point, nel
quale gli autotrasportatori trovano
un riferimento per ricevere infor-
mazioni sull’attivita di noleggio.
“Finalmente — dichiara Paciocco —
possiamo offrire alla clientela un
servizio che, negli ultimi tempi,
viene sempre piu richiesto. E lo
facciamo affiancandoci a un brand
leader qual & ESG Rent, player di
punta non solo in termini di volu-

N

PRESIDIARE IL TERRITORIO Diego Pellicioli (secondo da destra), Amministratore delegato ESG Rent, con il team di manager di GT Parts,
prima filiale ESG Rent Point con sede a Capua-Pastorano, in provincia di Caserta, a pochi metri dall'uscita dell'autostrada Al.

mi: con loro condividiamo valori
di attenzione alla persona, all’am-
biente, al clima di lavoro colletti-
vo. Lo spirito di squadra con cui da
sempre lavoriamo qui a Capua ¢ lo
stesso con cui i manager ESG Rent
lavorano sul territorio”.

Qual ¢ I’obiettivo con cui GT Parts
oggi “sposa” il noleggio? “La mis-
sion di GT Parts — spiega I’ Ammi-
nistratore delegato — & servire il
cliente a 360 gradi: il noleggio
si € rivelata un’arma vincente, a
maggior ragione nella fase storica
di carenza di prodotto nuovo. Il
noleggio si ¢ dimostrata soluzio-
ne immediata in caso di difficolta
nella reperibilita di veicoli quando,
com’e il caso di ESG Rent, si sono
effettuati giusti investimenti e si ¢
potuto dare al cliente un veicolo
adatto alle sue necessita”.

In qualita di filiale ESG Rent, in
GT Parts I’ autotrasportatore trovera
un consulente per ricevere informa-
zioni sul noleggio e, in seguito alla
consegna, la sede di Capua sara il
suo costante riferimento per la ma-
nutenzione programmata. “Oggi —
precisa Paciocco — possiamo offrire
un servizio completo, dai ricambi
all’assistenza al noleggio: il clien-
te qui da noi ha tutto a portata di
mano. L’obiettivo ¢ semplificargli
la vita, dargli la possibilita di dedi-
carsi al suo business e agli autisti,
trovando un unico riferimento, un
solo interlocutore per ogni tipolo-
gia di servizio relativa al veicolo.
Con il noleggio si chiude il cerchio
della filiera”.

Qual ¢ a suo giudizio il vantaggio
del noleggio rispetto al tradizionale
acquisto per I’inserimento dei vei-
coliin flotta? “Il costo certo. Con il
noleggio — afferma Paciocco —1’a-
zienda di trasporto ha un valore da
rispettare. Acquisto e leasing por-
tano con sé clausole che possono
incidere negativamente sull’attivi-
ta: con il noleggio si ha una rata
mensile e basta. E questa la vera
“chiave di lettura” per ogni azien-
da di trasporto che stia crescendo
o che abbia voglia di crescere: no-
leggiando i veicoli si sottrae dal
rischio nel lungo termine”.

L’unione tra ESG Rent e GT Parts
viene “‘cementata” dalla presenza di
una risorsa condivisa: il manager per
il territorio, Michele Badini, si occu-
pera di entrami i marchi, in qualita
di Area Manager ESG Rent e GT
Parts. “Siamo solo all’inizio: stiamo
crescendo e — conclude Paciocco —ci
stiamo ramificando su altri territori
nei quali si registra una forte espan-
sione nei traffici commerciali e nel
trasporto. L’eccellenza nel noleggio
affiancata all’eccellenza in ricambi
e assistenza dimostrera in concreto
che, quando due aziende trovano ele-
menti comuni, ¢ possibile raggiun-
gere traguardi inaspettati. Traguardi
che condividiamo con i clienti, con
i quali manteniamo sempre un rap-
porto improntato a rispetto, empatia
e desiderio di crescere insieme”. @



